


Nel’la Design nace en Sevilla en 2020 como la evolución de más
de 60 años de experiencia industrial. Una empresa joven con una
sólida base técnica y productiva.

Diseñamos y fabricamos cocinas exclusivas de alta gama, donde
diseño, ergonomía y funcionalidad se unen a una estructura
pensada para durar. Porque la calidad empieza en el interior.

Cada proyecto es único. Apostamos por la personalización total,
apoyados en materiales de primera calidad, tecnología de
vanguardia y un equipo de profesionales que cuida cada detalle
del proceso.



Nel´la Design nace como una marca
especializada en cocinas que une
diseño, funcionalidad y calidad de

fabricación.

Para el colaborador, trabajar con Nel´la
significa apoyarse en una identidad
sólida, reconocible y pensada para
generar confianza inmediata en el

cliente final. 

La marca no es solo un nombre o un
logotipo, es una promesa clara: cocinas
de una calidad máxima y de fabricación

nacional

La identidad corporativa de Nel’la
transmite profesionalidad, orden y

especialización. Cada elemento visual
responde a una estrategia clara: reforzar
el posicionamiento de marca y facilitar la

venta.

El asociado dispone de un manual de
identidad corporativa que garantiza una
imagen homogénea en todas las tiendas,
generando reconocimiento y confianza

desde el primer contacto.

Una tienda Nel’la no se diseña para
gustar, sino para vender. Cada metro
cuadrado está pensado para guiar al

cliente, destacar el producto y facilitar
el trabajo comercial.

El espacio se organiza con una
distribución optimizada, exposiciones

de soluciones reales, iluminación
estratégica y zonas de atención

cómodas y funcionales.

Un objetivo claro: convertir visitas en
presupuestos y presupuestos en ventas.

MARCA IDENTIDAD CORPORATIVA DISEÑO DE TIENDA



Aportamos un método de ventas
estructurado y probado, diseñado para
aumentar el ticket medio y la tasa de

cierre. Un proceso claro que acompaña
al cliente desde la primera visita hasta el

cierre del proyecto.

El sistema integra argumentarios
comerciales, detección de necesidades,
presentación del proyecto, gestión de

objeciones y seguimiento.

El resultado: ventas más seguras,
coherentes y eficaces desde 

el primer día.

Proporcionamos todos los elementos
necesarios para implantar la marca en el 

punto de venta: rótulo exterior, mobiliario 
comercial, expositores y elementos 

de merchandising y señalética.

Cada elemento está diseñado para reforzar la
identidad de marca y mejorar la 

experiencia de compra.

Ofrecemos un sistema de financiación
mediante leasing de la exposición, 

que permite abrir una tienda 
totalmente equipada sin grandes

desembolsos iniciales.

El asociado paga una cuota mensual
clara y transparente que incluye
exposición, mobiliario, rótulo e

implantación de marca, manteniendo
liquidez para la gestión del negocio.

Un modelo en el que crecemos juntos:
cuanto mejor le va al colaborador, 

mejor le va a Nel’la.

MÉTODO DE VENTAS RÓTULOS, MOBILIARIO Y MERCHANDISING FINANCIACIÓN DE LA EXPOSICIÓN



Ofrecemos un software comercial que agiliza el
proceso de venta, reduce errores y mejora la

experiencia del cliente. El vendedor gana
seguridad, el cliente comprende mejor el

proyecto y la fábrica recibe la información de
forma clara y estandarizada.

Con Teowin, las tiendas Nel’la pueden diseñar de
forma visual y realista, presentar el proyecto al
cliente, generar presupuestos profesionales y

enviar pedidos directos a fábrica.

Una herramienta clave para unificar el método de
trabajo y garantizar eficiencia, coherencia y

calidad en cada proyecto.

Apostamos por relaciones basadas en la
confianza y la estabilidad. Por eso, cada tienda

Nel’la cuenta con una zona de exclusividad
definida desde el inicio.

Esta exclusividad se establece según el
potencial real del área y el perfil del

colaborador, garantizando un desarrollo sin
competencia interna y con una visión de

crecimiento a largo plazo.

SOFTWARE EXCLUSIVIDAD TERRITORIAL



Tres principios que definen nuestra forma de diseñar, fabricar y acompañar, y que garantizan cocinas
pensadas para durar, adaptarse y ofrecer una experiencia impecable de principio a fin.



Nuestras cocinas se construyen sobre
una estructura sólida, precisa y
duradera, diseñada para resistir el uso
diario, la humedad y el paso del
tiempo. 

Porque una cocina de calidad va más
allá de la estética: es precisión,
silencio, fiabilidad y tranquilidad para
quien la disfruta.

Acompañamos al cliente en cada fase
del proyecto con asesoramiento
experto, soluciones eficaces y una
respuesta ágil y cercana, basadas en
comunicación, responsabilidad y
confianza.

Cada cocina y cada cliente son únicos.
Nos adaptamos a cada medida y
exigencia de diseño sin comprometer
calidad ni coherencia, escuchando,
proponiendo y fabricando con
precisión para ofrecer siempre la
mejor solución.

Un mueble de la máxima calidad

Servicio, servicio y servicio

Flexibilidad



Buscamos relaciones basadas en confianza, transparencia y continuidad, con colaboradores
comprometidos, con visión de futuro y dispuestos a crecer junto a Nel’la de manera sostenible y ordenada.



01
PERSONAS

En Nel’la, los mejores
resultados nacen de la
colaboración real. 

Buscamos personas
implicadas y con
mentalidad de equipo,
construyendo juntos un
negocio sólido,
sostenible y basado en
confianza, comunicación
y beneficio mutuo.

02
APUESTA POR UNA
MARCA DE CALIDAD

Buscamos
colaboradores que
valoren la excelencia:
cocinas que van más allá
de un simple espacio,
fabricadas con
materiales de primera y
un montaje preciso que
garantiza un resultado
superior y duradero.

03
GESTIÓN DIARIA

El colaborador se encarga
de la atención al cliente,
seguimiento de proyectos
y coordinación del
equipo, mientras Nel’la
aporta método, producto,
herramientas y soporte. 

La combinación garantiza
cercanía, gestión eficiente
y conocimiento del
mercado local.

04
EXCLUSIVIDAD EN
VENTAS

Las tiendas Nel’la
operan en exclusiva,
garantizando
coherencia de imagen,
claridad en el mensaje
y una relación sólida y
alineada entre fábrica
y colaborador.



Nuestro método ofrece libertad y respaldo con formación continua, software profesional
y herramientas de venta para impulsar resultados desde el primer día.



01 TODO LO QUE VENDAS ES TUYO

03

Sin canon ni royalties: tus ventas son
fruto de tu trabajo, nosotros sólo
fabricamos y apoyamos tu crecimiento.

UN LEASING/ALQUILER CON OPCIÓN A COMPRA

Exposición de cocinas
Mobiliario
Rótulo exterior
Diseño interior
Implantación de marca

02

“Financiamos el
crecimiento,
fabricamos
excelencia”

Software de presupuestos y renderizado
Herramientas de venta

FORMACIONES TÉCNICAS



Empezamos con una base clara y transparente que alinea intereses, 
un acuerdo de marca que garantiza una imagen coherente y un alquiler que 

permite abrir la tienda con una inversión controlada y bajo riesgo.



ACUERDO DE DISTRIBUCIÓN ACUERDO DE MARCA E IMAGEN ACUERDO DE LEASING
Garantizar una relación clara y equilibrada,

alineando intereses y asegurando una
distribución ordenada de la 

marca a nivel nacional.

Este contrato regula el uso de la marca Nel’la y
su identidad corporativa en el punto de venta.

Permite abrir una tienda totalmente
equipada con una cuota mensual clara,
manteniendo liquidez y minimizando 

el riesgo financiero.



Cocinas Nel’la

Red de tiendas exclusivas de fabricante.
Con imagen unificada, control de marca, bajo riesgo para el
asociado y crecimiento rápido y ordenado.

Legal y estratégicamente, no es una franquicia: se trata de una
concesión exclusiva con imagen corporativa y leasing de tienda.

Cocinas de alta gama, con atención personalizada y fabricación
familiar, donde cada proyecto refleja exclusividad y cuidado por
el detalle.

Win-Win



TU TIENDA,
TU NEGOCIO,
TU ÉXITO.
Abre una tienda sin descapitalizarte: 0€ de
entrada, 0% sobre ventas. Con producto propio,
marca exclusiva y concepto probado, reduces
errores y vendes con respaldo.

Formación, argumentario, exposiciones y soporte
continuo: eres independiente, pero nunca solo. Tú
vendes, nosotros fabricamos.

ABRE TU TIENDA



Nel’la no es una franquicia...

es una alianza entre fabricante y empresario.

Si sabes vender, nosotros ponemos el resto.


